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Emprendedores con ambicién global

Artifices de ‘startups’ de éxito aconsejan abordar la internacionalizacidn desde el inicio
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Los fundadores de
Virustotal, Panoramio,
Ingelabs y Avanzada 7
revelan cémo rompieron
fromteras en un curso de
verano de la UMAy el PTA

MALAGA, El lema «Piensa global-
mente, actda localmentey se ha apli-
cado aun sinfin de 4mbitos, pero no
funciona en la nueva economia.
«Piensa globalmente y actiia global-
mentey es el mantra que debe tener
en la cabeza todo emprendedor tec-
nolégice. Este es el mensaje que se
llevaron ayer a casa los asistentes al
curso de verano ‘Innovacién y em-
prendimiento: una vision global’ que
organiza el PTA en colaboracién con
la Fundacién General de la Univer-
sidad de Milaga, v que se celebra du-
rante esta semana en el edificio ‘El
Rayo Verde’, que comparten ambas
instituciones en la ampliacién del
campus de Teatinos. Quienes se en-
cargaron de transmitir esa moraleja
fueron cuatro emprendedores que o
bien han conseguido ya que su ne-
gocio sea global o estan en el cami-
no de lograrlo: Bernarde Quintero,
fundador de Virustotal; Joaquin Cuen-
ca, cofundador de Panoramio, Resul-
tados de Futbol y Freepik; José An-
tonio Maldonado, socio fundador de
Ingelabs; y Guillermo Ruiz, CEQ de
Avanzada7.

En una escala de globalizacién, Vi-
rustotal ocuparia el primer puesto
de entre las empresas mencionadas.
Desde sunacimiento, y antes de te-
ner incluso un modelo de negocio,
ya fue global. No podia ser de otra
manera tratindose de la idea que tuvo
Quintero: crear un buscador para
identificar todos los virus informa-
ticos del mundo. «Estuvimos los pri-
TMeros CUatro o cinco afios sin factu-
rar ni un euro; lo que queriamos era
solucionar un problema. Una vez nos

. convertimos en una herramienta in-
dispensable para la industria de la se-

e e

«Un emprendedor hoy
no puede conformarse
con el mercado local»,

afirma Joaquin Cuenca

guridad informatica fue cuando em-
pezamos a vender nuestros servi-
ciosy, contaba ayer Quintero, que cri-
tico la prisa que se les mete actual-
mente a las ‘startups’ para que ganen
usuarios y dinero en seguida de ma-
nera forzada, sin dejar madurar los
proyectos.

Joaquin Cuenca contd la expe-
riencia de tres de los proyectos en
los que estd metido actualmente:
el buscador de recursos graficos Free-
pik, la ‘app’ de informacién depoz-
tiva Resultados de Fiitbol y la pla-
taforma de ensefianza de matema-
ticas para nifios Smartick. Las dos
primeras tienen un avanzado gra-
do de internacionalizacion, pues la
mayor parte de su trafico viene ya
del extranjero, mientras que la se-
gunda esta iniciantlo ahora el salto.

El emprendedor alicantino afinca-
do en Malaga reconocié que es mu-
cho més facil concebir empresas glo-
bales en el dmbito del ‘software’
que en el del “hardware’, y dentro
del “software’ también establecié
diferencias. «En Freepik no necesi-
tamos comerciales ni telefonistas
de atencién al cliente; basta con un
correon, afirmé, asegurando que no
existen tantas barreras como se po-
dria pensar. «Al principio las traduc-
ciones las haciamos con ‘Google
Translator's, recordé. Cuenca insis-
ti6 en que un emprendedor «no pue-
de ponerse barreras y decidir que su
mercado es local o nacional: hoy
hay que aspirar a lo global y desde
el principion.

Distinto es el caso de Ingelabs y
Avanzada 7, dos empresas malague-
fias que tienen un producto ‘hard-
ware’ que necesita de una comer-
cializacién y una atencién posven-

- ta: la primera hace sistemas de au-

tomatizacién residencial y de edi-
ficios y la segunda, soluciones de
telefonia por Internet. «<Hay mu-
chas barreras que hay que superar:
idiomaticas, de normativa, adua-
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nas...», enumers José Antonio Mal-
donado, que atin asi considers im-
prescindible dar el salto al merca-
do global. Por su parte, guillermo
Ruiz declard que péra Avanzada 7
Ia internacionalizacién ha sido «una
eleccién mds que una necesidady.
«Actualmente el 20% de nuestra
facturacién viene de fuera de Es-
pafia pero pensamos que ese por-
centaje puede revertirse en unos
afiosy, afirmé.

Comunidades de ‘startups’
Dentro del curso organizado por el
PTA también se celebraron otras dos
mesas redondas. Una versé sobre mie-
vos modelos de fomento del empren-
dimiento, en la que participaron im-
pulsores y participantes del progra-
ma de aceleracién Tetudn Valley, que
estd terminando ahora su primera
edicién en Milaga. La otra conté con
los impulsores de algunas de las ini-
ciativas de ‘networking’ y cornuni-
dades tecnolégicas que estdn flore-
ciendo en Mélaga: Juan Manuel Ca-
bello, de Betabeers; Maria Sanchez,
de DataBeers Malaga; y Alfonso Fiz,
de Pechakucha Malaga.




