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«Los drones son una

tarjeta de visita que nos ha
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EMPRESA INNOVADORA

» Creacién. La cnsis del ladrillo
llev a la consultora de ingenieria
Atyges a dar el saltoen 2011 al
disefio y fabricacion de drones.

» Clientes. Medio centenar de
empresas e instituciones han
comprado equipos para su uso en
construccion y vigilancia,

» Precios. Atyges oferta equipos
entre 10.000 y 20,000 euros. Cada
uno lleva el trabajo de 20 profesio-
nales y de siete proveedores.

de referencia y tiene un equipo hu-
mano excelente.

-yCuantas empresas hacen en Es-
paiia lo que vosotros?

-Fabricando con soluciones profesio-
nales completas hay muy pocos. Hay
soluciones alemanas que vienen de
empresas que solodistribuyen la ae-
ronave,

-;Como se produce el salto a otros
mercados?

El conecimiento por Internet y el
propio desarrollo, Hemos tenido una
linea de investigacion con Sando, en
su momento con Ferrovial, con Sacyr.
Eldron nos ha internacionalizado, Fs
una tarjeta de visita que nos ha pues-
to en foros y nos ha ablerto puertas
inimaginables, también el hecho de
colaborar en la regulacion legal. Apa-
Tecemos en listados publicos, en pro-
yectos internacionales, Vender un
producto como éste en Ameérica oen
Asia son palabras mayores. Ese paso
era impensable. Vendemos una solu-
cion completa, sin necesidad de estar
fisicamente con el cliente. Con &l nos
podemos conectar e incluso encen-
der desde aqui mismo los motores,
MNos llarnan de Colombia y de Bolivia
y nosomos de Podemos (ja,ja ja). En
ese televisor (senala una pantallaen
la pequeia sala de reuniones) hemos
negociado con municipios o institu-
tos publicos de México. Ese paso era

bl

abierto puertas inimaginables»

Federico Alva. Ingenieroy socio fundador de la consultora Atyges

Tres técnicos en edificacion
industrial consolidan una
marca internacional enel
disefio y fabricacién de
pequenas aeronaves

MALAGA. La aficion al aeromode-
lismo desde nifio de Raman Marti-
nez, ingeniero de obras publicas, aca-
bé dando un vuelo insospechadoa la
consultora Atyges, en la que también
se embarcaron hace cuatro afos Ma-
nuel Torre (ingeniero técnico mecd-
nico y Federico Alva (ingeniero tn-
dustnal). La asistencia técnica en pro-
yectos no residenciales sigue siendo
laactividad principal, pero el mundo
de los drones interactua con éxito a
Ia vez que les abre las puertas a gran-
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des constructoras € instituciones. Es-
tan en los mismos 90 metros del PTA
desde suscomienzos y han trabajado
en varios edificios, como Cetecom,
Novasoft y Fujitsu, pero ahora sus
‘araias’ trabajan para firmas como
Sando, Sacyr o Ferrovial. Su deseoes
que crezca la demanda de esta herra-
mienta entre profesionales. También
forman a futuros pilotos y asesoran
a las autondades de aviacion civilen
un sector que esta despegando.
-4Como fue el salto a los drones?

-En 2011 nos juntamos varios com-
patieros que trabajamos para una em-
presa y damos el salto. Decidimos fun-
dar nuestra consultoria, Aunque nun-
ca nos habiamos metido en el tema
residencial la cnisis de laconstruccion
también afectoa nuestra actividad y
nos decidimos a hacer cosas nuevas,
-3 Quién fue el ‘idedlogo’ del cam-
bio?

-El'alma mater’ es Ramon, que des-
de chico ha estado con maquetas avio-
nes, en competiciones de aeromode-
lismo. E dron entonces era algo anec-
dotico, se conotian los aparatos pe-
quenos, pero €l vaticinaba un campo
de actividad interesante. La mejora
tecnoldgica y los automatismos los
convertian en algo poco divertido para
competir, Nosotros también éramos
consumidores de nuestro producte,

para destacarnos de nuestia compe-
tencia en consultoria y vimos que era
un producto vendible a terceros y que
la gente empezabaa interesarse. Te-
niamos chentes en Madrid, en La Co-
runia, Tokio o La Paz. Ef dilema era ha-
cemos empresa de servicios odar un
paso mas. Y decidimaos darun produc-
tocompleto, entrar en la produccion
de una solucion completa. Los con-
tactos con grandes empresas -la ca-
bratira el monte- y por deformacion
creamos soluciones para topografia,
de modo que mejoramos mucho e}
producto. Empieza a haber ‘feedback’,
conectamos con la Universidad de
Jaén, que imparte fotogrametria, y
llegamos a acuerdos con el grupo de
investigacion mas solvente que nos
permite afrontar proyectos. Ha sido
cliente y es socio, s nuestro grupo

-Y con EE.UU. tan cerca.

~Quizas por eso mismo, y también
porque noquieren el producto de Chi-
na. Quieren europeos, que identifi-
can con calidad. La decepcién por ma-
las experiencias también nos abre
mercado. Ademas estd nuestro nivel
de precio, No puedes convertir un
Tata en un Audi ni legar al producto
alemin de 40.000 euros. Nuestra fran-
ja esta entre 10.000 y20.000 euros.
-;Que representan ya los drones
en vuestra facturacion?

-Ha llegado a darle la vuelta. Liega-
mosa un total de 500,000 euros y el
anterior fueron 200.0000. Suponen
yaun 40 por ciento,
-¢Las aplicaciones atin son escasas?
-Son amplias. Imaginemos un topo-
grafo, Ademas de labores tradiciona-
les, te permite un trabajoen 3D o ha-
cerun seguimiento de un obra. El
€xito es que el manejo sea sencillo.
No tiene que ser un experto. La he-
ITamienta tiene que ser muy fiable.
~Google no tardara en meterse.

§i. Quiere hacer con avienes ali-
mentados con placas solares. Ha
comprado Titan Aerospace pata es-
tablecer servidores y poder dar co-
bertura en algunas areas geografi-
cas, También Amazon se plantea el
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reparto de paquetes. Es algo lejano.
-;Estamos en un sector que revolu-
cionara muchas actividades?
-Muy revolucionario y esta cambian-
dola aviacion. Ya no solo los microa-
viones que tenemos sino los UAV de
mas tarmaiio. Se esta regulando no
solo en paises como Espana, Francia,
Chile, Colombia, sino la propia OACI
yaestd metida de pleno.Para muchas
cosas la aviacion notripulada esel fu-
turo y nuestros clientes quieren dro-
nes gue sean validos para otros pai-
ses. Cada vez tenemos mejores equi-
pos. Han dado el salto del uso militar
aleivily gracias 4 los juguetitos es algo
que estd muy popularizado y lo cono-
cen hasta en plena selva. Nosotros
empezamos con |a propia Adminis-
tracion, tuvimos muchos talleres y
encuentros para participar en lare-
gulacion del sector, que se va a estan-
darizar a nivel internacional.

-;En cuantos afios calcula?

-En unoseinco, La norma aparente-
mente mas tonta en aviacion requie-
re no menos de eso,

-:Qué tipo de carnet se necesita aho-
ra para manejar un dron?

-El fundamentoes la seguridad y afec-
taatres elementos: el piloto, el equi-
poy laempresa. Esta actividad con-
vivira con la aviacion tripulada y es
necesaria cierta formacion aeronau-
tica. No se trata del carné PPL ni el de
piloto comercial. Hay un curso de 50
©60 horas que te permite un certifi-
cado por parte del fabricante de la ae-
ronave, Nosotros colaboramos con es-
cuelas para la parte practica, en Vélez

y a distancia también. Ramon y yo
somos los mas implicados. Lievamios
desde principios de afo y vamos ya
por el tercero. Habremos formado unos
30 pilotos,

-Al ser fabricantes, vosotros lo tie-
nen mds facil en este terreno,

-A nuestros clientes le facilitamos
esa formacion desde la primera ven-
ta. Ahora es una actividad alegal y no-
sotros colaborando como formadores
con escuelas reconocidas.

~¢Para que habilita esa formacién?
~Esa persona puede ofrecerse a em-
presas para operar. El marco legal para
los drones existe como ley, en contra
de io que muchos creen. Hay desde
julio pasado una ley, la 18/ 2014, Otra
cosa es que alguien no se quiera en-
terar. Es cierto que esa ley se ird am-
pliando y que se dejara volar en mas
sitios, Esto no es vender una coineta.
-¢Donde no se puede volar un dron?
-En cualquier sitio que haya aglome-
racion de personas o urbana o cerca
de un aeropuerto. En el momento
que estas acreditado es tu criterio,
pero no hace falta un permiso cada
vez que quieras volar. La regulacion
europea vaen el mismo sentidoen
aparatos inferiores a 25 kilos. A par-
tir de ahi se complica algo mas. Otra
cuestion es la proteccion de datos

Esto esun tripode con teleobjetivo y
su uso debe ajustarse a la proteccion
de datos y al derecho a la intimidad.

-;Cuantos drones hay funcionan-
do?

-Unos 50 con diferentes perfiles de
cliente. Elde la gran corporacion, ins-

LAS FRASES

«Apoyamosa profesionales
que hansalidodelagran
empresay se tienen que
buscarlavida»

«El marcolegal para
los drones existe como
ley, en contra de lo que
muchos creen»

tituciones como la Universidad de
Granada o ¢l Gobierno de Extrema-
dura para proteccion civil. Luego esta
la pyme que hace topogafia y nece-
sita un equipo nUestro como solucion
completa. Es el que mejor respuesta
esti teniendo porque tiene mercado
ya.5i no compra esta hermmienta, la
comprara su competencia. Hay mu-
chos profesionales que han salido de
lagran empresa y se tienen que bus-
car la vida. Ese tipo de cliente a nivel
humano nos atrae también, Es al gue
mis se le ilumina la cara. Ves como
va mejorando...ademas de la parte
econdmica. Los apoyamos a que en-
tren en empresas que han tenido
malas expeniencias con drones.
-jEl cliente ‘se casa’ con vosotros
cuando adquiere el aparato?
-Damos la maxima libertad para ha-
cerlo autosuficiente. Asi el producto
s mas ganador, Son equipos muy mo-
dulares, faciles a la hora de cambiar
piezas, son plataformas flexibles y se

«Estamos enun ;;Ifoyectn
europeo para evaluacion
deplantas silvestres con
posibles fines agricolas»

«Damos al cliente maxima
libertad para hacerlo
autosuficiente, Asiel
producto es mas ganador»

puede interactuar con la miguina, Se
busca negocio recurrente, pero que
el cliente tenga libertad. Otros fabri-
cantes exigen moverte con él.
~Técnicamente, ;peso y tamarioson
barreras que os planteéis superar?

Al contrario, Se trata de hacer dro-
nes mas pequenos. Hacerlos grandes
locomplica todo, Nosotros nos plan-
teamos primero su uso y en funcion
de eso lodisefiamos. Nuestro objeti-
VO es qué necesito para sacar el pro-
ducto mas competitivo. Un cliente
ha escaneado 1400 hectareas en unos
dias. jOjald todos nuestros clientes
tuviesen esa carga de trabajo! Un ala
(avion) que necesite mas de 500 me-
tros para despegar no nos interesa.
Rebasaria la zona de trabajo. Puede
estar mds tiempo volando, y esto son
baterias, pero no nos interesa.

-¢Se ha ganado mucho en la auto-
nomia de fas baterias?

-Al principio estabamos en seis o sie-
te minutos y ahora el doble. Cada vez
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hay mejores materiales: titanio, alu-
minio aeronautico, Jugamos también
con la eficiencia, los motores, la re-
cuperacion de energia en frenado. Las
baterias incluso los hacemos nosotros
a partir de celdas virgenes. Todo eso
alfinal suma y permite algo mas de
autonomiia, pero s algo siempre re-
lativo, depende de los usos. Habra acu-
muladores cada vez mejores. El gra-
feno apunta como producto innova-
dor y tenemos muchas esperanzas,
Los saltos tecnologicos son pequeni-
tos. Uno de los avances es proteger al
dron de su peor enemigo, que es el
humano, aungue sea la pieza clave,
pero hay que limitar los angulos de
ataque, programarle un recinto, un
mejor sistema de posicionamiento
para que sea mas fiable.

8i fuérais una marca de coche...

Volvo, quizas, Estos aparatos son 1o-
bustos y el dano siempre es contro-
lado. Hay atros aparatos que han cai-
do de cinco metros y se han hecho
ailicos,
-;En qué nuevos proyectos andan?
~-Estamos en varios, también en el
Horizonte 2020 que estin pendien-
tes de evaluarse. Con la Universidad
de Jaén, con Sando también. Otro con
Sacyr sobre nuevas aplicaciones. Con
varlos centros italianos estamos en
uno, Eastwild, un proyecto relacio-
nado con la evaluacion de plantas sil-
vestres para posibles fines agricolas
y alimentarios y gue se dan esponta-
neas en la naturaleza. Se busca el
analisis y evaluacion sin presencia
fisica en lugares complicados




